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ふろん茶

TEA UP SHOW合同会社

半導体精密機械設計、介護福祉士、半導体洗浄装置組立、紙芝居師

おもしろ紙芝居で笑いをひろげる

体観客参加型のライブ感覚おもしろ紙芝居

観客参加型で「おもしろかった！」を共有でき、北部九州の方言

で、温かみと和みを感じられるます。

紙芝居の裏側にはセリフは書いて無い

共創型紙芝居です。

子ども、親子、高齢者まで一緒に楽しめます。
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※メインプレゼンターは随時募集中、ご希望の方は本部事務所までご連絡を！

月例会情報

今月のコラム 協同組合Masters　 理事　 面  政也　 

４月15⽇の⽉例会：メインプレゼンター紹介

次回開催予告

次回の開催は2026年●月18日です。

ビジネスパートナーやご友人をお誘いの上、ご参加ください。

⚫︎開催⽇「毎⽉第3水曜⽇開催」

　2026年４月15⽇（水）

　15:30~17:00（17:00から懇親会）

⚫︎開催場所

　協同組合Masters 本部事務所

　⼤阪市⻄区新町ビル5階にて

　（年に数回は東京開催あり）

⚫︎参加費

　⽉例会・・・¥2,000

　懇親会・・・¥2,000

⚫︎諸注意

　オンライン参加・・zoomURLは直前に配布いたします。

　会場参加・・・・・お席には限りがありますので、応募多数の場合は   

　         オンラインでの参加になります。ご了承ください。

⚫︎参加申込→

　参加には申し込みが             

　必要です。
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■AI時代をどう生き抜くか？

生成AIの登場から数年、性能は飛躍的に向上し、文書作成や情報収集といったPC
上のデスクワークは、ますますAIに任せられるようになりました。スピードと正確さは心強い
一方で、現場の自動化（ロボットによる完全な置き換え）にはまだ多くの壁があります。
環境のゆらぎ、対象物の個体差、微細な判断や気配り、突発時の段取り替え。ここへの対応に
こそ中小企業の活路があると考えます。人の手と目、耳と勘でしか応じられない「最後の一手」
に価値が宿り、AIが生み出した余力を現場の品質と顧客体験に振り向けられるからです。

重要なのは、AIを敵視せず、道具として組み込む設計です。まずは小さく試し、
効果が出たら標準化し、セキュリティや著作権、機密保持のルールを整える。
「試す→学ぶ→定着させる」を月次で回すだけでも、現場の余力は着実に積み上がります。
加えて、AIは最新情報の収集やアイデア出しの相棒としても有用です。
協同組合の強みは、こうした成功と失敗の体験を組合員間で共有できることにあります。
道具の使い方、つまずき、改善策を持ち寄れば、導入の壁はさらに低くなるはずです。

忘れてはならないのは、ビジネスでお金を払うのは人であり、最終判断も人が下すという
事実です。価格や性能だけでは決まらない取引には、信頼、誠意、文脈の理解が欠かせません。
これはAIが代替しにくい領域です。だからこそ、人間同士のコミュニケーション力（聴く、
汲み取る、約束を守る）は、これまで以上に競争優位の源泉となります。

結論はシンプルです。机上の作業はAIに任せ、現場の繊細な対応と顧客との関係づくりに
人の力を集中させる。中小企業の俊敏さと現場力をAIで「増幅」する。その一歩は今日から
踏み出せます。まず一つ、AIに仕事を任せ、浮いた時間でお客様の声に向き合う・・・
そこから未来は動き出します。

理事　 面  政也 

池田 真須美

株式会社女前塾

京都出身。家業を継ぐ代わりに自ら事業を創る道を選び、

米国実践心理学NLPを習得。たとえ話に特化したスクールを

主宰し、売上増などの実績者を輩出。著書はAmazon1位を

獲得し、大学の指導でも成果を上げる。

売り込まずに「あなたから買いたい」 とお願いされる 

科学的「たとえ話」コミュニケーション術

どんなに、素晴らしい商品やサービスを提供していても、

その価値が伝わらなければ無いのと同じです。

西洋占星術をディズニーランドにたとえて説明したことで成約率が

100%になった鑑定⼠育成スクール。説明が難しい鉄の素材を鬼滅

の刃に出てくる⼑にたとえたことでテレビに出演された経営者、70

万円のバックエンドが2名に売れたコンサルなど、成果を出す人が

続出中

協賛・協力企業


	協同組合 MASTERS
	今月のコラム
	４月15日の月例会：メインプレゼンター紹介
	■AI時代をどう生き抜くか？
	※メインプレゼンターは随時募集中、ご希望の方は本部事務所までご連絡を！
	月例会情報
	次回の開催は2026年●月18日です。 ビジネスパートナーやご友人をお誘いの上、ご参加ください。

	協賛・協力企業
	ドラマティック・ソサイエティ

	ITヘルプデスク
	次回開催予告



